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Vorstellung Quickstart Online

Verkaufen auf dem Amazon Marketplace

 Vorteile

 So funktioniert Verkaufen bei Amazon

 Grundlegende Entscheidungen

 Registrierung



Quickstart Online



Quickstart Online – Wissensportal für digitale Durchstarter:innen
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• Kostenfreies Wissensportal rund um das Thema E-Commerce

• 20+ Online-Kurse neu von themenspezifischen Experten entwickelt

• Webinare

• Broschüren

• Videos

• Bootcamps

• Speziell für kleine und mittlere Unternehmen



Quickstart Online – Themenschwerpunkte
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Basiswissen / 

Grundlagen

Fördermittel

Rechtliches

Vertriebskanäle

Eigener Shop

Marktplatz

Prozesse

Warenwirtschaft

Zahlungsfluss

Kund:innen

Kundenmanagement

Kundenservice

Versand

Eigenversand

Ext. Fulfilment

Optimierung

Preisgestaltung

Erfolgskontrolle

Marketing

Produktpräsentation

Online Marketing

Social Media

International

verkaufen

Top Talk

Rose Bikes

Erfolgsrezepte für

den Onlinehandel

www.quickstart-online.de



Verkaufen bei
Amazon



Vorteile des Amazon Marketplace
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Starten Sie mit dem Verkauf bei Amazon und schlagen Sie ein neues Kapitel für Ihr Unternehmen auf 

 300 Millionen aktive Nutzer:innen in mehr als 180 Ländern

 Allein in Deutschland >40 Millionen Website-Besucher:innen pro Monat

 Mehr als die Hälfte der auf Amazon.de verkauften Einheiten stammen von unseren Verkaufspartner:innen

Im Zeitraum von 1. Juni 2019 – 31. Mai 2020 haben Sie:

 mehr als 550 Millionen Produkte in unseren Stores gelistet

 im Durchschnitt mehr als 1.000 Produkte pro Minute verkauft

 einen durchschnittlichen Umsatz von mehr als 120.000 € erzielt

 Einfache Internationalisierung: 1 Konto, 7 Marketplace-Seiten, Millionen von Kund:innen



9

Ihr Wachstumspotential mit Amazon – Erfahrung als Verkaufs-
partner:in sammeln und volle Reichweite nutzen

Reichweite
300 Millionen aktive Nutzer:innen in mehr als 180 Ländern

Start auf Amazon

(in Deutschland beginnen)

Sie verkaufen 

Ihre Produkte an 

Kund:innen in 

Deutschland

Eigenversand
Versand 

durch Amazon

Sie verkaufen 

Ihre Produkte an 

Kund:innen in 

Europa

Eigenversand
Versand 

durch Amazon

Pan-EU Expansion

(in Europa verkaufen)

Sie verkaufen 

Ihre Produkte an 

Kund:innen

weltweit

Eigenversand
Versand 

durch Amazon

Globale Expansion

(weltweit verkaufen)



Bei Amazon verkaufen – Unabhängigkeit als Verkaufspartner:in
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Sie behalten die freie Entscheidung darüber:

Welche Produkte Sie bei Amazon anbieten

Welche Preise Sie für Ihre Produkte festlegen

Welche Logistiklösung Sie nutzen, um Ihre Produkte an den/die Kund:innen zu liefern



Bei Amazon verkaufen – Die Produktdetailseite
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Bei Amazon existiert zu jedem Produkt nur eine 

Produktdetailseite

Abhängig davon ob Sie Markeninhaber oder 

Distributor sind,…

 erstellen Sie die Produktdetailseite mit Zusatz-

funktionen wie dem Brand-Store oder dem 

A+-Inhalt selbst

hängen Sie sich an eine bestehende Produkt-

detailseite an



Bei Amazon verkaufen – So einfach funktioniert es
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1. Registrieren Sie

sich bei Amazon

2. Listen Sie Ihre 

Produkte

3. Kund:innen finden 

und kaufen Ihre 

Produkte

4a. Sie liefern Ihre 

Produkte an Ihre 

Kund:innen

4b. Wir liefern Ihre 

Produkte über den 

Versand durch 

Amazon

5. Amazon sendet 

Ihnen die Zahlung auf 

sicherem Weg



Bei Amazon verkaufen – Einen Verkaufsplan wählen

13

Mit zwei Verkaufsplänen bietet Amazon Ihnen die Flexibilität, ein Produkt zu verkaufen oder tausende

Basis Professionell

Weniger als 35 verkaufte Einheiten pro Monat

Sie zahlen nur, wenn Sie etwas verkaufen

0,99 EUR pro verkauftem Artikel 

+ Prozentuale Verkaufsgebühr

Keine monatlichen Grundgebühren*

Mehr als 35 verkaufte Einheiten pro Monat

Bestes Preis-Leistungs-Verhältnis bei hohem 

Verkaufsvolumen

Monatliche Grundgebühr von 39 EUR

+ Prozentuale Verkaufsgebühr 

Verkaufsprovisionen sind Kategorie-abhängig und belaufen sich durchschnittlich auf 7% bis 15%

Für Bücher, Musik, Video, DVD, Software und Videospiele gilt eine Verwaltungsgebühr von 0,81–1,01 EUR pro 

Artikel. 

*Die detaillierten Konditionen finden Sie unter services.amazon.de/programme/online-verkaufen/preisgestaltung



Bei Amazon verkaufen – Eine Versandmethode wählen
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Eigenversand
Versand durch 

Amazon

 Lagerort Verkaufspartner:in Amazon

 Paketvorbereitung Verkaufspartner:in Amazon

 Versand Verkaufspartner:in Amazon

 Retouren Management Verkaufspartner:in Amazon

 Kundenservice Verkaufspartner:in Amazon

 Prime Logo nein ja



Seller Central – Das zentrale Tool zur Steuerung Ihres Accounts
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Hier können Sie u.a.:

 Angebote erstellen

 Bestellungen verwalten

 Versandeinstellungen managen

 Mit Kund:innen kommunizieren

 Informationen über Ihre Verkäuferleistung erhalten

Wo finde ich Hilfe?

Kostenloser Support vom Verkäuferservice

(dieser ist täglich per Chat, Mail oder Telefon zu erreichen)

Allumfassender strategischer Support für erfolgreiche 

Verkaufspartner:innen von unseren Business Consultants

(kostenpflichtig)



Ihre Vorteile im Überblick
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Eine Anmeldung für die verpflichtungsfreie monatliche Mitgliedschaft ermöglicht Verkäufer:innen, Kund:innen auf 

Amazon.de online in Europa zu erreichen. Der Verkaufsplan "Professionell" beinhaltet hervorragende Vorteile für alle, 

die gerade erst einsteigen oder ihr Geschäft erweitern möchten.

Erreichen Sie Millionen von Kund:innen

Sie können schnell mit dem Verkaufen beginnen, ohne selbst eine Website erstellen zu müssen.

Jederzeit mögliche Stornierung, ohne Verpflichtungen

Sie können den Verkauf bei Amazon jederzeit starten und stoppen.

Ein Konto für ganz Europa

Mit einer monatlichen Gebühr können Sie in allen europäischen Stores von Amazon verkaufen.

Jetzt verkaufen: https://services.amazon.de/service/kontaktieren-sie-uns.html


