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HIER LEBEN, HIER KAUFEN … UND VIELES MEHR!

Beispiele aus dem Handel, 

wie persönliche und individuelle regionale Verkaufsaktionen

als effektives Marketing eingesetzt werden. 

Machen Sie mehr aus ihrem Standortvorteil.

Michael Gnoth / Leiter Marketing, SABU
Andreas Rauscher / Geschäftsführender Gesellschafter, BSS Brand Communication
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HIER LEBEN, HIER KAUFEN … UND VIELES MEHR!

• Kampagne „HIER LEBEN, HIER KAUFEN“

• Kundenbindung & Zusammenhalt

• Hinweise „Digitales Schaufenster“ / Services

• Gutscheinaktionen 

• Ideen zur Frequenzsteigerung

• Schaufensterhinweise

• Beratungstermine

Umsetzungsbeispiele
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Aktion „Hier leben hier kaufen“

Nutzen Sie weiterhin aktiv die Aktion „HIER LEBEN. HIER KAUFEN“. 
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Aktion „Hier leben hier kaufen“
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Aktion „Hier leben hier kaufen“
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Aktion „Hier leben hier kaufen“
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Aktion „Hier leben hier kaufen“
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Anzeigen in Print und Social Media
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Anzeigen in Print und Social Media
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Kundenbindung & Zusammenhalt

Passende Aktionen entwerfen – Regional 

• Händlergemeinschaft als Mittel zum Erfolg
• Gemeinsame ortsbezogene Kampagne
• Z. B. https://www.idsteinliebe.de/
• http://hgv-goldenstedt.de/aktuelles.html

https://www.idsteinliebe.de/
http://hgv-goldenstedt.de/aktuelles.html
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Online Auftritt der lokalen Händler



18.11.2020 13

Aktion „So lächeln wir hinter unserer Maske“
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Hinweis auf „Digitales Schaufenster“

Herzlich Willkommen.

Weiterhin gibt es unsere kontaktlose Alternative zum 

klassischen eCommerce – hier kurz erklärt:

• Stöbern Sie in unserem digitalen Schaufenster, 

unter www.sabu.de/flinner-idstein

• Suchen Sie Ihren Lieblingsschuh

• Reservieren Sie den Schuh

• Wir treten mit Ihnen in Kontakt

https://www.sabu.de/flinner-idstein
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Hinweis auf „Digitales Schaufenster“

Weiterhin gilt:
Sie können einen Großteil unseres Sortiments online einsehen und bei uns per Anfrage bestellen.

Einen großen Teil unseres Sortiments in Rietberg finden Sie unter:
www.sabu.de/toelle-rietberg
Einen großen Teil unseres Sortiments in Bielefeld-Brackwede finden Sie unter:
www.sabu.de/toelle-bielefeld

Bitte senden Sie Ihre Anfrage oder rufen an, wir klären den Ablauf mit Ihnen und können 
versenden!

Email info@toelle-schuhe.de
Telefon 05244 988260 (vormittags)
Mobil 0178 7854062

Auch über WhatsApp, Facebook und Messenger sind wir erreichbar.
Euer Tölle-Team und Familie Tölle

https://www.sabu.de/toelle-rietberg
http://www.sabu.de/toelle-bielefeld
mailto:info@toelle-schuhe.de
https://wa.me/495244988260
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Hinweis auf „Digitales Schaufenster“

Hallo Ihr Lieben,

alle Schuh die wir am Lager habe findet Ihr 

auch ganz bequem in unserem virtuellen 

Schaufenster. www.sabu.de/elz

Dort könnt Ihr auch außerhalb der 

Öffnungszeiten stöbern. Wenn Ihr lieber zu 

Hause probieren wollt, kein Problem, 

reserviert einfach die Schuhe bei SABU.de 

und die Schuhe können zur Auswahl gerne 

von Euch abgeholt werden oder wir schicken 

Sie per Post zu. Kauft Lokal.

Grüße Pia:)

Alles natürlich mit dem nötigen Abstand.

https://www.sabu.de/elz
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Hinweis auf Digitales Schaufenster / Abhol- und Lieferservice

• Zeitungsanzeige

• Facebook- und Instagram Post

• Plakate am und im Geschäft



18.11.2020 18

Hinweis auf Digitales Schaufenster / Abhol- und Lieferservice
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Hinweis auf Digitales Schaufenster / Abhol- und Lieferservice

Social Media – Positives 
Kundenfeedback nutzen:

• Belieferte Kunden bitte, selbst 
zu bewerten/posten

• Deren Feedback teilen
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Gutscheine
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Gutscheine

https://morelocal.de/product/geiger-schuhe-gutschein-haar/
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Gutscheine

„HEUTE FÜR MORGEN“ MIT LOKALEN 

GUTSCHEINEN HELFEN!

Die Gutscheine werden für Kleidung, Lebensmittel, 

Spielzeug oder Hygieneartikel eingetauscht und mit 

dem Nikolauskonvoi an bedürftige Familien in 

Rumänien überbracht.

Weitere Informationen unter

http://heute-4-morgen.de

http://heute-4-morgen.de/
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Gutscheine

Ein paar neue Schuhe? Ein Buch? Ein leckeres Essen? Ein neuer Haarschnitt?
Mit den neuen digitalen Stadtgutscheinen kein Problem mehr! 
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Gutscheine + Newsletter + lokale Unterstützung

Gutschein für 15 € kaufen,
20 € als Wert erhalten.

Den Gutschein gibt es über die Stadt Rietberg, 
die damit ihre lokale Händler mit unterstützt.
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Frequenz



18.11.2020 26

Frequenz

Kreative Verkaufsaktionen allgemein:
Team einbinden!
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Frequenz

Weihnachtssuchfenster von Shoez in 
Grünwald
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Frequenz

Da Schuhe in der jetzigen Situation wirklich nebensächlich 

sind, jedoch Zusammenhalt und Zuversicht ganz vorn dran 

stehen sollten, startete ich einen Aufruf in der Chat-Gruppe 

der Eibenstocker Christenlehre-Wunderwelt.

Ich rief dazu auf, dass ich gerne die kleinen Kunstwerke 

ausstellen möchte und dass wir uns alle gemeinsam fragen:

Wie geht es euch?

Was bewegt euch?

Was wünscht ihr euch?

Worauf freut ihr euch?

Macht eure Ideen zu einem Bild.

Eingelegt in den Briefkasten vom Schuhhaus Schneider 

(der Einwurfschlitz wird regelmäßig desinfiziert) und 

dann ausgestellt im Schaufenster. Wenn der Laden 

wieder geöffnet werden darf, bekommt jeder junge 

Künstler ein kleines Geschenk.
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Frequenz

DPD Shop oder ähnliches einrichten.

Zu berücksichtigen:
Es braucht Platz und bindet auch Personal.

Was gibt es noch für Möglichkeiten am Ort?
Regelmäßige Ausstellung und Verkauf von 
örtlich „Künstlern“ – vom gemalten, über 
gebasteltes bis zu …
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Frequenz
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Schaufenster

Schaufenster aktiv nutzen – gerade wenn kein 

digitales Schaufenster.

Nummerieren Sie die Schuhe durch. 

Achten Sie auf gute Lesbarkeit.

Platzieren Sie in regelmäßigen Abständen 

Hinweisschilder mit ihren Kontaktdaten:

E-Mail, Telefon, Mobil, WhatsApp.

Und bieten Sie an, eine Auswahl an Schuhen 

dem Kunden nach Hause zu liefern oder abholen 

zu lassen. Oder Sie bieten Beratungstermin an.
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Beratungstermin

In vielen Bereichen sind „Beratungstermine“ üblich.

Warum bieten Sie dies nicht auch an? Es gibt ganz viele Leute die nach wie vor nicht ins 

Geschäfte rein wollen, wenn weitere Kunden dort sind. 

Prüfen Sie, welche Möglichkeit Sie hätten wie z. B.:

• Geht es nur in den Geschäftsräumen oder gibt es die Möglichkeit von einen separatem Raum?

• Oder bieten Sie an, mit einer Auswahl vor Ort zu kommen.

• Feste Termin-Zeiträume an bestimmten Tagen anbieten

• Können / müssen die Öffnungszeiten entsprechend angepasst werden?

• Gibt es Zeitfenster, bei denen es sinnvoll sein könnte, nur feste Termine anzubieten?

Selbst, wenn solch ein Angebot nicht viele nutzen – für die, die es nutzen wollen, ist es perfekt

Und für die Anderen eine positive Aufmerksamkeit und Werbung für Ihr Geschäft.
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Beratungstermin
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UNSER APELL: “LASSEN SIE NICHT

NACH, BIETEN SIE WEITERHIN DEN 

KUNDEN ALLE MÖGLICHKEITEN, IHRE

PRODUKTE EINFACH ZU BEZIEHEN –

VOM BESUCH IM GESCHÄFT BIS ZUR

DIREKTEN BELIEFERUNG.” 


